Stabilitit, Unabhdngigkeit, Exzellenz:

Die Privatbank Maerki Baumann verbindet Schweizer Standortvorteile mit herausragendem Service.

Maerki Baumann & Co. AG — Privatbank:

Warum deutsche Anleger
auf die Schweiz setzen

Wirtschaftliche und geopolitische Unsicherheiten prégen die heutige Zeit - umso wichtiger ist fiir Anleger ein stabiler und verldisslicher
Finanzplatz. Die Schweiz gilt als bevorzugte Adresse fiir internationales Private Banking. Sie ist der weltweit fiihrende Standort
fiir grenziiberschreitende Vermégensverwaltung, und ihre Beliebtheit ist ungebrochen. 2023 betrugen die Bestinde internationaler
Privatkunden in der Schweiz 2.206 Milliarden Franken, rund fiinf Prozent mehr als im Vorjahr. Laut Erhebungen der Schweizerischen
Bankiervereinigung ging das Wachstum 2024 im gleichen Stil weiter.

Was macht Swiss Private Banking fiir
internationale Anleger so attraktiv?

Die Antwort liegt in der einzigartigen
Kombination aus Tradition, Kompetenz
und Innovationskraft. Seit Generationen
steht der Schweizer Bankenplatz fir
politische und wirtschaftliche Stabilitét,
eine robuste Wihrung, ein verldssliches
Rechtssystem und hervorragende Ser-
vicequalitit — Tugenden, die gerade in
Krisenzeiten immer wieder zum Tragen
kommen. Auch das Bankkundenge-
heimnis mit hochsten Anspriichen an
Diskretion und Datenschutz trigt dazu
bei, dass die Schweiz als sicherer Hort
fiir Vermogenswerte gilt. Neben den be-
wdéhrten Qualititen profiliert sich der
Finanzplatz auch durch seine Innova-
tionskraft, etwa in den Bereichen Sustai-
nable Finance oder Technologie, sowie
seine Anpassungsleistung an sich verin-
dernde Rahmenbedingungen und Kun-
denbediirfnisse.

Die grenziiberschreitende Vermogens-
verwaltung gehort zu den zentralen
Dienstleistungen von Maerki Baumann
mit Sitz in Ziirich. Deutschland ist der
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Roger Arnet,
Leiter Private Banking Deutschland,
Maerki Baumann & Co. AG

wichtigste Auslandsmarkt der Bank und
steht seit einigen Jahren im Fokus der
Expansionsstrategie im Private Banking.
Auch beim noérdlichen Nachbarn setzt
das Familienunternehmen auf seine
bewdhrte Private-Banking-Expertise: Per-
sonliche Beratung und maRgeschnei-
derte Anlagestrategien sorgen dafiir, dass
jeder Anlageentscheid optimal auf die
Bediirfnisse der Kundinnen und Kunden
abgestimmt ist. Getreu dem Grundsatz
»Sicherheit vor Rendite« verfolgt die

Bank eine besonnene Anlagepolitik mit
einer ausgewogenen Diversifikation der
Kundenvermégen iiber verschiedene tra-
ditionelle und alternative Anlageklassen,
Lander sowie Wahrungs- und Rechtsrau-
me. Gerade fiir deutsche Anleger bieten
Anlagen in Schweizer Franken interes-
sante Chancen fiir eine Diversifikation
aullerhalb der Eurozone.

Deutschland-Team

mit umfassender Expertise

Dass Maerki Baumann mit ihrer An-
lagepolitik und Kundenndhe auf dem
richtigen Weg ist, zeigt ihre Top-Platzie-
rung in namhaften Rankings: Vom Elite
Report wurde die Privatbank vergange-
nes Jahr zum 17. Mal in Folge mit dem
Pradikat »summa cum laude« ausgezeich-
net. Im Private-Banking-Rating 2024 des
Schweizer Wirtschaftsmagazins »Bilanz«
erreichte sie den ersten Platz und wurde
zur Gesamtsiegerin tiber alle Rating-
Kategorien mit rund 100 teilnehmenden
Banken erkoren. Das zusétzlich verlie-
hene Attribut als »Langjdhrige Qualitits-
leaderin« unterstreicht die konstant
hohen Leistungen der Bank.



Fir die Beratung und Betreuung der
Kundinnen und Kunden mit Domizil
Deutschland sorgt ein eigens fiir den
deutschen Markt zustindiges Team von
ausgewiesenen Private-Banking-Exper-
ten, die neben ihrer Anlagekompetenz
iiber fundierte Kenntnisse regulatori-
scher und steuerlicher Art verfiigen. Mit
ihrer Swissness stoRen die Spezialisten
im Nachbarland auf grofRen Anklang:
»Es freut uns, dass wir laufend neue Kun-
dinnen und Kunden gewinnen kénnen,
sagt Roger Arnet, Leiter Private Banking
Deutschland, »entsprechend wéchst auch
unser Team.« Die Kundinnen und Kun-
den werden wahlweise in Deutschland
oder am Hauptsitz der Bank in Ziirich zu
personlichen Gesprachen empfangen.
Sie kommen auch in den Genuss von ex-
klusiven Kundenanléssen in verschiede-
nen grofReren Stidten Deutschlands, an
denen sie von Chief Investment Officer
Gérard Piasko zu Weltwirtschaft und
Finanzthemen auf dem Laufenden gehal-
ten werden. GrofRer Nachfrage erfreuen
sich auch die Beratertage, bei denen sich
Interessentinnen und Interessenten mit
Domizil Deutschland unverbindlich tiber
individuelle Anlagemoglichkeiten in der
Schweiz informieren koénnen.

Neue Angebote mit

digitalen Vermégenswerten

Bei allem Traditionsbewusstsein beweist
Maerki Baumann auch immer wieder
ihre Agilitdt — zum Beispiel, indem sie
neue Trends und Technologien nutzt, um

Der Hauptsitz von
Maerki Baumann & Co. AG in Ziirich
(Beleuchtung: Schweizer Lichtkiinstler Gerry Hofstetter,
Foto: Hans G. Syz-Witmer)

ihre Dienstleistungen zu erweitern. Mit
ihrer Krypto-Strategie positionierte sich
das Unternehmen vor sechs Jahren als
eine der ersten Banken an der Schnitt-
stelle zwischen klassischem Banking und
digitaler Finanzwelt und baute diese Vor-
reiterrolle laufend aus. Mittlerweile sind
sogenannte Digital Assets in der Vermo-
gensverwaltung angekommen. Die auf-
strebende Anlageklasse der Blockchain-
und Krypto-Assets wurde in das Angebot
integriert und vor einem Jahr unter der
Dachmarke »ARCHIP by Maerki Bau-
mann« gebiindelt.

Krypto-Anlagen bieten interessante Mog-
lichkeiten zur strategischen Diversifi-
kation und Risikostreuung, da sie nur ge-

ring mit herkémmlichen Anlageklassen
korrelieren. Systematische Erhebungen
in Portfolios zeigen, dass schon eine ge-
ringe Beimischung von zwei bis drei
Prozent in Krypto-Anlagen geniigt, das
Renditepotenzial zu steigern, ohne das
Risiko signifikant zu erhohen. Entschei-
dend fiir den Erfolg ist, digitale Vermo-
genswerte nicht als kurzfristige Speku-
lationsobjekte, sondern als langfristige
Investition zu betrachten.

Da fiir Kundinnen und Kunden mit
Domizil Deutschland aus regulatorischen
Griinden in der Schweiz keine Direktan-
lagen in digitale Vermogenswerte mog-
lich sind, bietet ihnen Maerki Baumann
zwei attraktive Alternativen an. Es
handelt sich zum einen um das »ARCHIP
Crypto Certificate«, welches von Maerki
Baumann verwaltet wird: Die Wertschrift
erlaubt, an der Kursentwicklung von
Kryptowdhrungen wie Bitcoin oder
Ethereum teilzuhaben, ohne direkt in
diese zu investieren. Es ist dhnlich
einfach und schnell handelbar wie tradi-
tionelle Anlageprodukte und entspricht
hochsten Sicherheitsstandards. Zum
andern haben deutsche Kunden die Mog-
lichkeit, in das »Strategiemodul Plus« von
Maerki Baumann zu investieren. Dieses
folgt der strategischen und taktischen
Vermogensallokation der Bank unter
Einbezug von Krypto-Assets — ebenfalls
ohne Direktanlagen - und erlaubt es, das
Rendite-Risiko-Profil der Anlagestrategie
laufend zu optimieren. a
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MAERKI BAUMANN & CO. AG

PRIVATBANK

Maerki Baumann & Co. AG - Privatbank
Dreikénigstrasse 6, CH-8002 Ziirich
Tel. +41(0)44/286 25 43

roger.arnet@maerki-baumann.ch | www.maerki-baumann.ch

Eine kundenorientierte Unternehmenskultur und hohe Agilitéit préigen die langfristig orientierte Geschdftstdtigkeit von Maerki
Baumann & Co. AG mit Sitz in Ziirich. Die Privatbank wurde 1932 gegriindet und ist noch immer in Familienbesitz. Sie beschdftigt
100 Mitarbeitende und verwaltet Kundenvermégen von tiber 11 Milliarden Schweizer Franken, vorwiegend aus der Schweiz
und Deutschland. Kerngeschidifte sind die Anlageberatung und Vermégensverwaltung sowie die Betreuung unabhdngiger
Vermégensverwalter. Mit Innovationen wie der Modularen Anlagel6sung oder ihrer Pionierrolle im Bereich der Krypto-Anlagen
verdeutlicht sie ihren Anspruch, Bewdhrtes mit Neuem zu verbinden.
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